.

Da un anenda con oltre 20 anni di esper:enza nel noleggio di catamarani co
sklpper nasce il primo franchising del charter nautico in Euroy a, un settores”

Isuggestivo dal target ampio e dalle interessanti prospettive. shas P W

"Vi resento il Iavoro
piu bello del mondo”

hi non ha mai sentito parlare di non ha CONOSCIULO crisi € che proprio

qualcuno che si ¢ trasferito in qual- opgi sta “surfando” un'onda di richie-

che paradiso canaibico vendendo gi- ste In continua cresata. A parlarcene

¢ e vacanze in barca a vela? E un so- ¢ il suo fondatore, Lucas, 50 anni, 1o .

gno per molti, anche per il fascino scano doc

che il mare indubbiamente esercita =R

E purtroppo, il pis delle volte sogno Come le € venuta IMidea del “fran-
rimane, a mena di non affidarsi a un franchising chising nautico™? «Il franchising ha costituito if
davvero particolare: MadMax franchising Nautico mio ingresso nel mondo del lavoro, nel 1989, come
Nato solo un anno fa. ha fin da subito destato no- affiliato a una nota catena di prodotti premaman
tevole interesse. E un format che consente di entrare Un'esperienza stupenda che non rinnego ¢ che mi
nel business del charter nautico a vela. un settore che ha lascato ricordi positivi. Tuttavia, dopo alouni an-
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fatturato raggiungibile in 5 mesi

ni sentivo il bisogno di uscire dalle quattro mura
di un negozio ¢ ampliare | miei orizzonu. Guidato
dalla mia grande passione per il mare e la vela, ho
fato un salto nel buio ¢, nel 1999, ho inkziato a fare
charter nautico. Dico “salto nel buio” perché all'e-
poca il charter nautico quasi non esisteva € 1o ave-
vo solo la mia passione, una preparazione di base ¢
una patente nautica. S¢ a suo tempo, avessi avuto
un mentore cspeno a guidarmi avred potuto evitare
mille erron di gloventa pagati a caro prezzo, Ed ¢
proprio per questo che oggi, con alle spalle un ba-
gaghio di esperienza importante ¢ una struttur con-
solidata, ho deciso di offrire ad altri l'opponunita di
cambiare vita trasformando la propria passione in
un lavoro redditizio

[ ]
12.500 EURO

fee dingresso (solo per | proisimi 4 affiliati)

EEERsABEEERRRE .

acconto per |'scquisto della barca

Cosa ci pub dire del mercato del charter nauti-
co? «Sul piano della domanda, posso affermare con
assoluta cenezza che € un settore che non ha cono-
sciuno orisi ¢ in fortissima espansione, anche perché
<'¢ un bacino immenso, quasi inesplorato, fatto di
famiglie. coppic o gruppi di amici, una clientela di
livello medio-alio che abbandona la vacanza in al-
bergo, in appantamento o nei villaggi per provare
questo nuovo modo di fare le ferie, non pia “al ma-
re”, ma “sul mare®s

Come si fa a entrare nel vostro network? «La pni-
ma cosa, ovwiamente, & acquistare tramite MadMax
franchising Nautico limbarcazione pit adaua alle
richieste del mercato, cioe il catamarano: la barca

P
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Se avessi avuto un
mentore esperto avrei
potito e ntare mille
errori di gioventu pagati
a caro prezo. Ed ¢
)‘:ru]m'm per questo che
oggi ho deciso di offrire
ad altri Uopportunita

di cambiare vita,
trasformande la propria
passione in un lavoro

’H perfetta per questa attivith, grazie alle sue carat-
teristiche di affidabilith e comodita. Un Lagoon
40, per esempio, con le sue 4 cabine matrimoniali
¢ i suoi 4 bagni indipendenti si acquista versando
un acconto di crca 100mila euro, spalmando la ni-
manenza su un leasing a 7 o 10 anni ¢ gia dopo 5
mesi di lavoro ne restituisce circa B0mila-90 mila. 1]
franchisee potrd scegliere se fare larmatore/skippet.
adeguatamente formato atraverso la nostra scuola
professionale per skipper (unica in Europa) oppu-
re fame un investimento puro, usufruendo di uno
dei nostri skipper. La formazione ¢ inclusa nella fee
d'ingresso che, per i prossimi 4 affiliat, ¢ ancora di
12500 euro, poi passerd a 17.500s,

Ci parli della formazione

«Con il forso per skapper MadMay della durata di 20
glomi full immersion a bordo di un clamarano-scuola
di 15 metn, il futuro armatore impara a manutene-
re l'imbarcazione in totale autonomia, dal motore
allimpianto elettrico, dagli interventi di foruna di
resinatura a come cucire una vela. Poi gli insegniamo
comye accoglicre ¢ gestire La clientela a bordo, scegliere
una rada dove ormeggiare € fare le manovre di anrac-
coin porto. Tutto questo per formare uno skipper in
grado di navigare in totale autonomia, ma sopratiutto
per metterlo in grado di offrire un servizio di qualita
¢ sicurezza che fidelizza il cliente, innescando un ¢ir-
colo virtwoso a beneficio di watti gli affliatis,

Quali altri tipi di supporto offrite agli affiliati?
«ll successo di questa formula parte dalla capacita
di nuscire ad abbauere in modo significativo i costi
di gestione e al contempo forire ai nostri affiliat la

A8 e

redditizio

clientela per vendere ogni settimana delly stagione
lavorativa. Labbatimento dei costi pane dalla ven-
dita del catamarano con allestimento di accessorni a
costi ribassati (risparmio di almeno 50.000 euro), of-
frendo poi all'affiliato posti barca di nostra proprieta
a costi irrisori, mettendo a disposizione un cantie-
re nautico dove Valaggio ¢ il varo costano un terzo
del normale e dove l'armatore pud fare i suoi lavori
di rimessaggio. Inolire, offriamo polizze assicurative
studiate ad hov, uno studio commerciale finanzario,
ufficio Rina ¢ ufficio legale navale a costi convenzio-
nati. In pratica, avendo ormai una struttura organiz-
zala con ki i serviz all'interno, diamo all'affiliato
il meglio a costi comenuti, in un mercato panicolare
dove il neofita viene “spremuto” con prezzi gonfiati
anche 10 volte rispetto al dovutos.

A chi si rivolge la vostra proposta?

«A chiungue abbia ancora la voglia e la forza di crede-
re che unire la propria passione a un lavoro redditizio
¢ possibile, a coloro che vogliono mappropriars del
proprio tempo e qualith della vita, oppure a giovani
che, aiutati dalla propria famiglia, possono costruirsi
un futuro sostenibile ¢ sereno senza rinchiudersi tra
quattro mura di un ufficio o di un’attivitd in proprio
che rende meno dello stipendio di un dipendente pur
lavorando il doppio e... a wtti coloro si regaleranno
il lusso di farmi una telefonata per chiedermi anche
solo un chianimentos,

www.nadmaxcharter it
info@madmaxchaner.it

I INEO: tel. 340 1163101, 340 8928796,



