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MAURIZIO GASTALDO
MADMAX FRANCHISING NAUTICO alle ISOLE EOLIE (ME)

Gome investire nel mondo della nautica acquistando
un catamarano pagandolo un terzo del suo valore,
godere del bene e trarne profitto.

UNABARCA

per guadagnare e... divertirmi

opo l'intervista pubblicata sullo
scorso numero di Millionaire al di-
rettore e creatore di MadMax Fran-
chising Nautico, € la volta di dare la
parola a un affiliato, Maurizio Ga-
staldo, per capire le sue motivazioni
e il suo livello di soddisfazione do-
po la sua prima stagione di lavoro.

Come ha conosciuto il franchising
nautico MadMax? «Ero solito noleggiare im-
barcazioni a vela e I'anno scorso, volendo
provare la comodita del catamarano ho scel-
to la MadMazx charter, specializzata proprio
in questo tipo di imbarcazioni. Fin dai primi
giorni a bordo ho apprezzato 'organizzazio-
ne, l'attenzione verso il cliente e la profes-
sionalita dello skipper, unite al comfort del
catamarano che non ha eguali in confron-
to ad altre barche di pari lunghezza, Vede-
re mia moglie, insofferente agli spazi ristret-
ti dei monoscafl, inalmente serena e a suo
agio, mi ha fauo venire voglia di comprar-
melo. Sognavo gia due o tre settimane in giro per il Mediterraneo in
estale e alcune fughe durante I'inverno, poi la ragione mi ha riportato
a terra dicendomi che non aveva senso investire 500mila euro su una
cosa che avrei potuto usare al massime qualche settimana l'anno. .».
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By «Grazie a MaxMax avrei
potuto acquistare un
catamarano pagandolo
un terzo del suo valore,
usarlo quando avessi
voluto e, negli altri
momenti, anziché star
fermo in una marina, la
casa madre lo avrebbe
commercializzato per
generare utili»

Che cosa le ha fatto cambiare idea e

decidere di acquistare il catamarano?
«ll direttore di MadMax Franchising nau-
tico mi ha spiegato che ragione e passione
potevano andare d'accordo grazie alla sua
formula: avrei potuto acquistare un cata-
marano pagandolo un terzo del suo va-
lore, usarlo quando avessi voluto e, negli
altri momenti, anziché restare fermo in

una marina, la MadMax lo avrebbe com-
mercializzato per generare utili. Inoltre con questa formula il catamarano non
viene considerato come un bene di lusso, ma come un bene strumentale e per
me questo fa unenorme differenza. Insomma, dopo una settimana ero gia un
affiliato MadMax»,

Perché la barca si paga solamente un terzo del suo valore? «PPerché locando le 7
settimane centrali di altissima stagione riesco a pagarmi il leasing di un intero an-
no e con questa prima stagione di lavoro ne ho avuto la riprovas,

Cos'altro I'ha convinta della validita del progetto? «Senza dubbio la presenza fis-
sa di uno skipper a bordo. Non potrei sopportare di dare in pasto la mia nuova
imbarcazione ai vacanzieri della domenica che, un po’ per imperizia e un po’ per
menefreghismo, mi distruggerebbero I'imbarcazione nel giro di qualche anno.
Inoltre uno skipper fisso a bordo manutiene I'imbarcazione in tempo reale e quan-
do salgo a bordo per le mie vacanze so che troverd tutto in ordine e funzionante».
Chisi occupa di trovare i clienti? «Direttamente MadMax con la sua agenzia inter-
nazionale, ma se voglio, & previsto da contratto che possa partecipare alle vendi-
te del mio catamarano coinvolgendo amici, colleghi di lavero o miei clienti im-
portanti, vedendomi riconosciuta una percentuale come mediatore, aumentando
quindi i miei utili».

Ora che ha affrontato la sua prima stagione di charter ci racconta le sue impres-
sioni e valutazioni? «Dopo il varo della barca I'ho noleggiata tutte le settimane
fino alla fine di settembre, il che mi ha pagato il leasing di un intero anno e ge-
nerato utili. Poi mi sono “regalato” due settimane di vacanza sul mio nuovo ca-
tamarano. In pit, ho un'organizzazione alle spalle che pensa a tutto (io devo so-
lo emettere fatture delle settimane locate) e quest’inverno avrd il mio pied-a-terre
nella meravigliosa Darsena Medicea di Portoferraio, proprio nel centro del paese.
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FONDATORE DI MADMAX

FRANCHISING NAUTICO

Colgo l'occasione per ringraziare
I'affiliato e amico Maurizio e

tutti gli affiliati che ci hanno
dato fiducia. In tutta onesta

non ci aspettavamo che
imprenditori di successo,
avvezzi ad analizzare nuove
forme di investimento in forma
analitica e critica, si affiliassero
con tanto entusiasmo, In

12 mesi abblamo fatto ben

13 affiliazioni e addirittura

due dei nostri affiliati hanno

gia ordinato il loro secondo
catamarano dopo la loro prima
stagione, evidentemente molto
soddisfacente. Tutti i nostri
affiliati sono partiti sulla base di
un business plan di 13 settimane
vendute a stagione e tutti,
nessuno escluso, quest’anno
hanno venduto la 15a settimana,
adimostrazione che le nostre
non seno parole, ma promesse
basate sulla nostra 20ennale
esperienza nel settore del
noleggio di catamarani. Del resto
il settore & in forte crescita: siamo
davanti a un boom di richieste
divacanze in catamarano,
perché & un mezzo che accoglie
in maniera trasversale i pil
disparati target di clientela. Tutti
colora che amano le vacanze al
mare e che sono sempre andati
in albergo, in villaggio, oppure in
appartamento al mare, trovano
nel catamarano il loro nuovo
albergo, non “al mare”; ma “sul
mare”!



