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L’amore per il mare ha portato Umberto Bezzi a diventare 
un affiliato MadMax franchising nautico, il marchio che fa 
impresa con il noleggio di catamarani. Dopo cinque anni di 
esperienza, ecco la sua storia. Tutta da copiare! 

“La nautica è sempre stata una mia passio-
ne, poi ho trovato MadMax e sono riuscito 
a trasformarla in una professione” esordisce 
Umberto Bezzi, trentino di nascita, che guar-
da le montagne, ma sogna il mare. “Sì, nel 
2018, quando ho cominciato, ero un totale 
neofita del mare, anche se il mio sogno nel 
cassetto è sempre stato quello di possedere 
un’imbarcazione. Grazie a MadMax, non 
solo sono riuscito a concretizzare il mio 
sogno, ma sono riuscito a farne anche 
un’impresa di successo. Umberto Bezzi è 
un imprenditore da sempre, lavora nel cal-

cestruzzo, e sa cogliere le proposte del mer-
cato, che siano legate a un piacere, a una 
passione o che siano semplice investimento. 

Perché ha scelto proprio MadMax 
Franchising nautico?

Mi ha colpito il format chiaro e semplice: 
Io compro l’imbarcazione da MadMax ver-
sando in tre tranche il 40 per cento del suo 
valore, verso la Fee di ingresso ed entro di 
diritto nel gruppo. Da quel momento Mad-
Max prende in carico tutte le incombenze 
logistiche, commerciali e tecniche ed io non 

mi occupo di niente; ogni incasso di setti-
mana noleggiata viene spartito tra me (fino 
all’85%) e MadMax: Con gli incassi della sta-
gione mi ripago abbondantemente il Leasing 
di un anno intero, l’assicurazione, i marina, 
le manutenzioni e faccio utili. 
Inoltre ogni anno ho due settimane estive 
gratis sulla mia imbarcazione perfettamente 
manutenuta e dal 1 ottobre al 30 aprile ho 
l’uso esclusivo della mia villetta al mare, or-
meggiata in un marina di mia scelta pronta 
ad accogliermi con la mia famiglia per dei 
week end rigeneranti o periodi prolungati 
a bordo; La figata è che la formula preve-
de che ogni anno possa scegliere un marina 
diverso e quindi è come comprarsi una villa 
che si sposta dove voglio io!

Senza dubbio avrai guardato altre 
formule di gestione, in che modo 
si differenzia MadMax Franchising 
nautico?

Sinceramente MadMax si differenzia in tan-
tissimi modi: Dalla cura nelle manutenzioni, 
al modo con cui accolgono il cliente e lo fide-
lizzano, ma ciò che per me ha fatto in asso-
luto la differnza è stato il fatto che MadMax 
è l’unica società che noleggia le imbarcazioni 
con lo Skipper sempre a bordo, mentre tutte 
le altre formule permettono che qualsiasi ne-
o-patentato possa noleggiare la barca e con-
durla: Sinceramente non riuscivo a pensare 
che il mio investimento venisse dato in pasto 
a tutti e devastato un pezzetto per volta, set-
timana dopo settimana.

Immaginiamo che questo si traduca an-
che in una valutazione più alta del ca-
tamarano al momento della rivendita
È esattamente così, esistono infatti due listi-
ni di barche usate, quelle che hanno fatto 
bareboat (senza Skipper) e quelle Crewed 
(con skipper) e queste ultime sono le più  ri-
chieste e vendute ad un prezzo decisamente 
più alto: A mio modo di vedere, ogni volta 
che faccio un investimento penso sempre 
che valore avrà al momento della rivendita. 
Anche in questo caso secondo me MadMax 
ha il modelllo giusto per chi vuole investire in 
questo settore.

Qual è stato l’investimento
A parte l’invesimento passato, sto valutan-
do l’acquisto di un secondo catamarano, 
un Bali CatSmart del valore di 435.000 euro 

oppure un Lagoon 42 del valore di 660.000 
euro, entrambi con 4 cabine matrimoniali 
per gli ospiti oltre a due cabine per Skipper 
ed Hostess. Quest’anno posso anche benefi-
ciare del credito di imposta sull’acquisto del 
bene che vale il 45% del suo valore, una ci-
fra enorme che rende questo investimento 
un’occasione unica ed irripetibile.

Parliamo proprio di futuro, come 
ha visto evolversi in questi anni il 
mercato? 

È stato un continuo crescendo di richieste, 
anno dopo anno. La vacanza in catamara-
no sta sfondando il mercato delle vacanze 
al mare perchè non accoglie più solo gli ap-
passionati della vela, ma un target enorme e 
trasversale: Sono tutti quelli che fino alll’an-
no prima facevano le vacanze in albergo, in 
appartamento, nei resort o in villa al mare e 
che trovano nel catamarano degli spazi ed 
un confort similare, ma con l’indubbio van-
taggio di vedere ogni giorno due posti diver-
si ed  essere sempre al centro del bello con 
tutte le comodità a portata di mano che ne-
anche un 5 stelle superior potrà mai offrire!

Compro il catamarano da 

MadMax versando solo il 40% 

del suo valore e mi garantisco un 

credito d’imposta del 32%.  

Con gli incassi della stagione 

ripago il leasing di un intero 

anno, l’assicurazione,  

i marina e faccio utili.

Umberto Bezzi
Affiliato MadMax 

dal 2018.

MadMax: guadagno 
con le vacanze in barca
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esperienza è preziosa per i nuovi 
investitori, che cosa può raccontar-
ci in pratica?

Il fatto che stia valutando l’acquisto di un se-
condo catamarano, ovviamente la dice lunga 
sulla mia soddisfazione e fiducia nel brand 
MadMax Franchising nautico. Sono riuscito 
a fare business in un settore a me sconosciu-
to ed ho potuto cogliere l’occasione di unire 
l’utile al dilettevole, inoltre ho trovato in Lu-
cas non solo una figura super competente 
in questo settore, ma una persona onesta 

ed un amico, cosa non da poco quando si 
parla di affari! In pratica posso decisamente 
confermare che tutto quanto mi è stato pro-
messo è stato mantenuto; In questi 5 anni 
non ho mai dovuto occuparmi di niente, 
qualsiasi cosa è stata gestita da MadMax; io 
dovevo solo scegliere in quale marina tener-
la per l’inverno e quali settimane di vacanza 
in estate bloccare per me. Posso dire inoltre 
che dopo questi 5 anni le condizioni del mio 
catamarano sono eccellenti, tantè che conti-
nuo a ricevere offerte di acquisto al valore di 
quanto l’ho pagato 5 anni fa!

Anche le vacanze di lusso  
puntano sull’affiliazione

MadMax è un format unico nel panorama 
del franchising nazionale ed internazionale 
che permette all’affiliato di fare business 
nel settore del noleggio di imbarcazioni, 
nello specifico di catamarani da crociera, 
un settore ancora vergine, ma che negli 
ultimi anni ha fatto chiaramente intuire il 
suo enorme potenziale ed è proprio que-
sto il timing perfetto per investire.

CHE COSA OFFRE LA FORMULA 
MAD MAX FRANCHISING NAUTICO

• Vendita del catamarano più adatto al neo armatore con post-installazione di acces-
sori a costi dimezzati (risparmio di almeno 50.000 euro).

• Leasing a condizioni agevolate con primario istituto bancario attraverso un canale 
preferenziale MadMax. 

• Cura e tutela dell’investimento dell’affiliato grazie al noleggio dell’imbarcazione 
condotta esclusivamente da skipper certificati MadMax (caratteristica esclusiva Mad-
Max Franchising Nautico).

• Un marchio forte, riconosciuto come eccellenza tra i broker internazionali e dai 
clienti affezionati.

• Una central agency internazionale per offrire all’affiliato stagioni lavorative comple-
tamente prenotate, generando utili comprovati in 20 anni di attività.

• Un franchisor che gestisce tutta la filiera produttiva per centralizzare il servizio e 
contenere al minimo i costi di gestione dell’affiliato.

• Posti barca in acqua e a terra a costi ridotti nel nostro cantiere convenzionato a 
Livorno.

• Scontistiche esclusive riservate su tutti i materiali e pezzi di ricambio.

• Assistenza tecnica, commerciale e legale.

• Nel caso in cui l’affiliato voglia essere anche lo skipper della propria imbarcazione:  

 - Formazione tecnica con il corso professionale per skipper MadMax.

 - Imbarco gratuito come secondo nelle nostre traversate Atlantiche. 

 - Apprendistato pratico con affiancamento ai nostri skipper più esperti.

MadMax Franchising nautico Srl | Via Aurelio Lampredi 3, 57121 Livorno
Tel. +39 340 11 63 101 (Lucas) | www.madmaxcharter.it - email: lucas@madmaxcharter.it
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Dal 1° Ottobre al 30 Aprile di ogni anno 
ho l’uso esclusivo della mia villetta al 
mare ormeggiata in un marina di mia 
scelta, pronta ad accogliermi con la mia 
famiglia.

È MadMax che prende in carico tutte le incombenze 
logistiche, commerciali e tecniche; io non mi devo 
occupare di niente se non andare in vacanza gratis sul 
mio catamarano.


