I MIGLIORI / MADMAX

a,
MadMax e [‘unicajsocieta di
charter al mondo ad essere
cardioprotetta, ad emissioni
di carbonio cdmpensate,
connessione satellitare
illimitata gratuita e zero
deposito cauzionale.

R
CARDIO-SAFE
CATAMARAN

MadMax e la prima flotta al mondo
a dotare ogni catamarano di un
defibrillatore di ultima generazione,
stabilendo un nuovo standard di
sicurezza ineguagliabile.

MadMax compensa in anticipo il 100%
delle emissioni della tua crociera tramite
crediti Blockhain certificati. Riceverai un
attestato personale che certifica il tuo
impegno per il pianeta, mentre noi ci
facciamo carico dell'intero costo.

I giubbotti di salvataggio li trovi su tutte le barche: il defibrillatore solo sui catamarani MadMax

Non é marketing, ma la
distanza abissale che separa
chivende solo una vacanza
dall'unica flotta al mondo
interamente cardioprotetta.
Lucas, fondatore di MadMax
Franchising nautico, ci spiega
perché la sua visione ha
Innalzato I'asticella della
sicurezza in mare, eliminando
ogni coMPromesso tra lusso
e protezione della vita

118 | VELA

Lucas, partiamo dal titolo. Perché dotare
ogni singolo catamarano della flotta di un
defibrillatore automatico (DAE)?

Perché la sicurezza non pud essere un op-
tional o una riga su un contratto. Perché in
mare il tempo ¢ vitale ¢ avere a bordo un de-
fibrillatore di ultima generazione con skipper
formati al suo utilizzo puo fare la differenza
tra la vita e la morte. E per questo che siamo
la prima flotta al mondo a essere certificata
Cardio-Safe. Nessuno accetterebbe mai di
prendere il largo su un'imbarcazione priva
di giubbotti di salvataggio; allo stesso modo,
oggi non dovrebbe esistere una barca senza

un defibrillatore a bordo.

Oltre ad una flotta cardioprotetta, Mad-
Max ¢ l'unica realta a offrire la connessio-
ne satellitare gratuita e illimitata su tutta
la flotta. Perché avete deciso di investire
cosi tanto in servizi e tecnologie che i vo-
stri competitor non prendono nemmeno in
considerazione?

Il mercato del charter oggi ¢ saturo di im-
barcazioni gestite con la logica del “massimo
profitto, minimo sforzo”. MadMax viaggia
in direzione ostinata ¢ contraria, perché chi
sceglie MadMax non cerca un compromesso,

cercal'eccellenza. Non si tratta di aggiungere
accessori, ma di ridefinire l'esperienza di bor-
do: Offrire la connessione satellitare gratuita
e illimitata significa permettere a un impren-
ditore, ormeggiato nella baia piti remota e sel-
vaggia, dove nessun cellulare avrebbe campo,
di gestire i propri affari con una call in 4K
come se fosse nel suo ufficio a Londra o Mi-
lano o dare la possibilita ai propri bambini di
guardare il loro cartone animato preferito in
streaming,

Non solo sicurezza e tecnologia, ma anche
etica: MadMax ¢ I'unica flotta al mondo ad

aver introdotto il concetto di “crociera a
zero Impatto ambientale”. Di cosa si tratta
esattamente?

E il nostro modo di restituire qualcosa al
mare che ci ospita. Molto semplicemente,
MadMax si occupa di compensare il 100%
delle emissioni di carbonio prodotte tramite
crediti certificati su Blockchain e ogni cliente
riceve un certificato nominale che attesta il
suo contributo alla salvaguardia del pianeta.
Vogliamo che i nostri ospiti scoprano calet-
te incontaminate con la consapevolezza che,
grazie alla loro scelta, quei luoghi resteranno
tali per le generazioni future.

Per concludere, affrontiamo il tema della
fiducia. Perché MadMax ha scelto di elimi-
nare completamente la cauzione, quando
il resto del mercato continua a chiederne
una tra 3mila e Smila euro?

Perché non troviamo giusto che un cliente la-
sci una cauzione per danni a un'imbarcazio-
ne che non conduce lui. Se al timone ¢’¢ un
nostro skipper, la responsabilita deve essere
nostra, non del cliente. Togliere la cauzione ¢
il segno di rispetto che portiamo a chi sceglie
l'eccellenza MadMax. Perché chi pretende il
meglio merita un servizio che non chieda ga-
ranzie, ma le offra.
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